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Creacion

y Desarrollo Inicial

Cultura empresarial
en gue la innovacion
es poco valorada

Bajo nivel de
emprendimiento y
re-emprendimiento
dinamico.
Emprendedores
poco conscientes de
problemas
esperables.

Inexistencia de
herramientas de

deteccion temprana.

Limitada oferta de
asesoramiento
especializado al
alcance del
emprendedor.

Proceso de quiebra
toma 5,6 afios .

Recuperacion
cercada al 20%.

Sistema de informes
bancarios no distingue
a los fallidos fraudulentos.

Alto estigma del fallo.

Limitada difusion de casos
de re-emprendimiento
exitoso.

Inexistencia de
redes de apoyo a
re-emprendedores
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Entorno
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Usted financiaria una empresa administrada por un empresario con
antecedentes de fracaso empresarial
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Estaria usted dispuesto a emprender un negocio sabiendo que existe la
posibilidad de fallar
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Cree que la cultura nacional estimula alos emprendedores para asumir
riesgos
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Una experiencia empresarial

Es una desventaja para quien la vive 18%

Es una oportunidad de aprender

NS/NC 3%

sin éxito:

79%
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Una persona que ha tenido una experiencia empresarial sin éxito

Le falto capacidad y/o conocimiento

No actud con suficiente responsabilidad

No se le dieron las condiciones externas
favorables
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Esta dispuesto a emprender un negocio

Ha emprendido algin negocio sin éxito alo largo de su vida

Esta dispuesto a emprender nuevamente un negocio
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S Contribuir al desarrollo de un entorno mas favorable
General para la empresarialidad dinamica en Chile.

Articular una serie de instituciones y medidas que
CoeLRO fomenten una segunda oportunidad para los
specifico ] ’ . ]

empresarios en situacion de riesgo o que hayan
fracasado —

Ejecutores
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http://www.mares.cl/imagenes/logos/innova_chile.jpg

Desarrollo e implementacion de instrumentos de detecciony
alerta temprana.

Generar instrumentos de prevencion y deteccion de
riesgos y problemas antes de que sean irreversibles.

Objetivo

Plataforma on-line de alerta temprana para emprendedores en
dificultades, de acceso libre y confidencial, con contenidos y
herramientas de auto-diagndstico.

f + “Antenas” promotoras (contadores, bancos, etc)
oro _

Innovacion . , PRy
=k= Actividades promocionales y de difusion
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ca tu empresa

Diagnosti
100% online

Calcula el nivel de riesgo
de tu empresa

WWW
.nuevamente.org
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@ Centro de Informacién sobre la Prevencion CIP (Francia)

DESCRIPCION
Nace en 1999 - acuerdo de colaboracion interprofesional (contables, tribunales mercantiles y abogados

franceses)

Objetivo: ayudar a las empresas franceses a prevenir, diagnosticar y tratar crisis financieras

Servicios principales:
o Base documental en linea — www.enterpriseprevention.com

o) Entrevistas gratuitas entre empresarios y expertos de la prevencion

ORGANIZACION

Organismo de caracter privado.
Cobertura nacional: 1 sede central (Paris) + red de 16 oficinas regionales y 16 departamentales.

VENTAJAS
o  Confidencialidad para crear confianza en el emprendedor
o Gratuidad del servicio y disponibilidad en linea
o No supone crear una estructura adicional
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http://www.enterpriseprevention.com/

Facilitacion de la resolucion de crisis empresariales

Proveer el servicio de empresarios, abogados y
expertos contables a pequenas y medianas empresas
Innovadoras con problemas.

Objetivo

Red de especialistas en resolucion temprana de situaciones de
crisis empresarial.

i yforo . : PR
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@ Consejo Asesor para Emprendedores Ondernemersklankbord
(Holanda)

DESCRIPCION
Organizacion de empresarios, directivos y expertos contables ya retirados. Creada en 1979.

Objetivo: mejorar las posibilidades de éxito de los emprendedores y evitar el fracaso empresarial.

Servicios principales:
o Informacion y asesoramiento individualizado a PYMES holandesas.

ORGANIZACION
o Organismo de caracter privado.

o Cobg_rtur_a nacional: 1 sede central (La Haya) + coordinadores de distrito + 1 equipo consultor
por distrito.

VENTAJAS
o Reducida estructura.
o Costes razonables.
o Confidencialidad adecuada.
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Apoyo a la reinsercion de emprendedores fallidos en
el ciclo empresarial

Objetive Canalizar la experiencia de emprendedores fallidos
hacia nuevos emprendimientos.

Acompanamiento al re-emprendedor a través de un proceso
gradual de reinsercion en el ciclo de emprendimiento o

iIncorporacion del emprendedor fallido a equipos de nuevos
emprendedores.

Octantis
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El verdadero fracaso en no
Intentar nuevamente.

El re-emprendedor puede ser
mejor que el emprendedor.

La experiencia debe ser
valorada.
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Apoyo al desarrollo de condiciones culturales y regulatorias mas
favorables para la supervivencia de emprendimientos
dinamicosy el re-emprendimiento

Contribuir a incrementar la percepcion del fracaso como
iy resultado posible de la actividad emprendedoray la
valoracion del mismo como experiencia

Campana comunicacional de reduccion del estigma asociado al fallo
empresarial.

CPC
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DE LA PRODUCCION
Y DEL COMERCIO
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Evaluacion y difusion

Difundir las actividades realizadas y los resultados del
proyecto para lograr un mayor conocimiento y cobertura
sobre el tema.

Objetivo

Efectiva estrategia de comunicacion con los diferentes
actores involucrados
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DE LA PRODUCCION
Y DEL COMERCIO
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FERNANDO JIMENEZ-ONTIVEROS
fernandojo@iadb.org
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